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A captagdo de recursos € decisiva para startups que desejom
acelerar crescimento, desenvolver fecnologia, ampliar equipe
ou entrar em novos mercados. Porém, buscar investimento
ndo significa apenas procurar dinheiro. Investidores avaliam
risco, retorno, maturidade da gestdo. A prepara¢do comega
antes da reunidio e envolve estratégia, dados e governanga.
Captar no momento errado pode gerar frustra¢do, diluigdo
societaria desnecessadria e relagdes desalinhadas. Captar
no momento certo pode trazer capital infeligente, conexdes
comerciais, menforia e acesso a mercados. Este capitulo
apresenta como preparar uma starfup para conversar com

investidores de forma segura e profissional.




ENTENDA POR QUE SUA
STARTUP PRECISA GAPTAR

Antes de procurar investidores, a equipe fundadora deve

responder a uma pergunta simples: por que precisamos de capital
externo agora? A resposta ndo pode ser apenas “para crescer”. E
necessdrio demonstrar como o recurso serd usado, quais metas
serdo alcangadas e por que o investimento acelera algo ja validado.

Uma rodada de captagdo deve estar conectada a objetivos
concretos, como validar um produto minimo vidvel, aumentar a
base de clientes, contratar pessoas-chave, investir em marketing,
aprimorar tecnologia ou expandir para outra regido. Quanto mais
especifico for o uso do capital, mais facil serd mostrar disciplina e
foco.

E importante avaliar alternativas. Nem toda startup precisa
comecar por investidores-anjo ou fundos de capital de risco.
Dependendo do estagio, podem fazer sentido editais de inovagdo,
credito produtivo, aceleragdo, investimento coletivo ou parcerias
estratégicas. A melhor fonte combina com risco e estratégia.
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CONHEGA 0 ESTAGIO
DA SUA'STARTUP

Investidores analisam starfups de acordo com seu estagio de

maturidade. Uma empresa em fase de ideia serd avaliada de
maneira diferente de uma startup com clientes pagantes, receita
recorrente e canais de venda estruturados. Compreender essa
diferenca evita promessas exageradas.

No estdgio inicial, a aten¢do costuma estar na for¢a do problema,
na qualidade da solugdo, no perfil da equipe e nos primeiros
sinais de validagdo. Em fases mais avangadas, ganham peso
indicadores de aquisi¢do, reten¢do, receita, margem, crescimento
e eficiéncia comercial. Em qualquer fase, a startup precisa
transformar hipoteses em evidéncias.

Essa leitura também orienta o valor a ser captado. Rodadas muito
grandes para empresas pouco validadas elevam expectativas e
criam pressdo excessiva. Rodadas pequenas demais podem ndo
levar ao proximo marco. O ideal é calcular o capital necessdrio
para reduzir riscos e sustentar a operagdo até a nova etapa.
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FUNDAMENTOS DO NEGOCIO

A preparagdo comega pela clareza do modelo de negédcio.

Investidores precisam entender quem é o cliente, qual dor esta
sendo resolvida, como a solu¢do gera valor, de onde vem a
receita e por que a startup pode crescer de forma escaldavel.
Sem essa clareza, a conversa perde forga.

O problema fratado deve ser relevante, frequente e caro
o suficiente para justificar uma solugdo. A startup precisa
demonstrar que conhece o mercado, ouviu clienfes, festou
hipoteses e identificou publico com disposi¢éo real de pagar.
Entrevistas, pilotos, contratos, cartas de inten¢do e dados de uso
transformam intui¢do em prova.

Também é necessdrio explicar a vantagem competitiva. Ela pode
estar na tecnologia, no conhecimento setorial, na experiéncia da
equipe, No acesso a canais, NOS parceiros, Na marca, nos dados
acumulados ou na eficiéncia operacional. O ponto centfral &
mostrar por que a startup pode defender sua posigdio.
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Dados bem organizados reduzem a incerteza. Mesmo
starfups em estagio inicial devem acompanhar indicadores
basicos, como usudrios, receita mensal, custo de aquisi¢do,
conversdo, retengdo, cancelamento, margem e ciclo de
venda. Nem ftodos serdo maduros desde o comeco, mas a
equipe precisa saber o que mede e por qué.

Investidores ndo esperam perfei¢cdo. Eles esperam
coeréncia. Uma startup pode ter baixa receita, mas étimo
engajamento; poucos clientes, mas contratos de alto valor;
crescimento rdpido, mas margem limitada. O importante é
apresenfar numeros com fransparéncia, explicar limitagdes

e mostrar a¢des para melhorar resultados.
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A projecdo financeira ndo € uma previsdo exata do
futuro. Ela € um exercicio de logica. Deve mostrar como a
startup imagina crescer, quais premissas sustenfam esse
crescimento, quanto dinheiro serd consumido, quando novas
contratagdes serdo necessdrias e qual € o caminho para
alcancar sustentabilidade ou uma nova rodada.

Um bom planejamento financeiroinclui fluxo de caixa, receitas
projetadas, despesas fixas e varidveis, margem, capital de
giro e tempo de sobrevivéncia com o recurso captado. Esse
tempo, chamado de runway, indica por quantos meses a
empresa consegue operar antes de captar novamente.

As premissas precisam ser defensdveis. Se a startup projeta
crescimento agressivo, deve explicar canais de venda,
investimento necessdrio e taxas de conversdo consideradas.
Projecdes irreais passam a impresséo de despreparo.
Proje¢des conservadoras demais sugerem pouca ambigdo.

Prodecdes F INANCEIRAS

METAS
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REVISE A ESTRUTURA
JURIDICA E SOCGIETARIA

A organizagdo juridica é parte essencial da preparagdo.

Investidores observam confrato social, composi¢do societdria,
propriedade intelectual, acordos entre sécios, obrigacdes fiscais,
contratos com clientes, vinculos trabalhistas e passivos. Problemas
nessa drea podem atrasar ou inviabilizar uma rodada, mesmo
quando a oportunidade comercial € interessante.

Entre os cuidados mais importantes esta definir a participagdo
de cada pessoa fundadora, regras de saida, direitos e deveres,
formas de decisdo e tratamento da propriedade intelectual. Se
tecnologia, marca ou metodologia estiver registrada em nome de
pessoa fisica ou ferceiro, o risco aumenta.

Tambéem é recomenddvel manter documentos atualizados e
faceis de consultar. Durante a due diligence, investidores podem
solicitar demonstragdes financeiras, contratos, certiddes, registros
de marca, politicas internas e evidéncias de conformidade. Ter
esse material organizado transmite profissionalismo e reduz o
tempo de negociagdo.



Solugdes criativas
para um futuro
sustentavel.
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MONTE UM PITCH
DECK OBJETIVO

O pitch deck é a apresenta¢do que resume a oporfunidade

de investimento. Ele deve ser visual, direto e convincente. Em
geral, precisa explicar problema, solugdo, mercado, produto,
modelo de receita, tragdo, concorréncia, estratégia de
crescimento, equipe, indicadores financeiros, valor buscado
e uso dos recursos.

Mais do que seguir um modelo pronto, a startfup deve
construir uma narrativa. A apresentacdo precisa mostrar
que existe uma dor real, que a solugdo tem aderéncia, que
hd mercado suficiente, que a equipe sabe executar e que o
investimento serd usado para alcangar marcos claros. Cada
pagina deve ser util.
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DEFINA VALUATION E
CONDIGOES GOM CAUTELA

Valuation é a estimativa de valor da startfup. Em empresas

jovens, esse cdlculo envolve incertezas, pois muitas ainda ndo
tém lucro ou histérico longo de receita. Por isso, investidores
consideram estagio, mercado, tragdo, equipe, propriedade
intelectual, compardveis, potencial de crescimento e risco.

Um valuation muito alto pode parecer positivo no inicio, mas
criar dificuldades na proxima rodada caso os resultados
ndo acompanhem a expectativa. Um valuation muito baixo
pode diluir excessivamente a equipe fundadora e reduzir
incentivos futuros. A negociagdo precisa equilibrar ambigdo,
realidade e alinhamento de longo prazo.

Além do valor, é necessdrio entender instrumentos de
investimento, direitos de preferéncia, cldusulas de prote¢do,
governanga, metas, prazos e possibilidades de saida. Apoio
juridico e contdbil especializado, ajuda a evitar decisdes
simples, mas com efeitos relevantes no futuro.
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Impulsionar
empreendedores.
Transformar ideias

em negocios.

Gerar impacto
positivo,
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ESGOLHA INVESTIDORES
ALINHADOS

Nem todo dinheiro ¢ igual. Investidores podem contribuir com

experiéncia, rede de contatfos, reputagdo e conhecimento
de mercado, mas também gerar conflitos se ndo houver
alinhamento. A startup deve pesquisar histérico, tese de
investimento, estdagio preferido, setores de interesse e forma
de acompanhamento de cada possivel parceiro.

Uma boa relogdo comega com transparéncia. A equipe
fundadora deve explicar riscos, necessidades, limita¢des
e proximos passos. Ao mesmo tempo, precisa entender o
que o investidor espera em termos de retorno, governanga,
participacdo em decisdes e prazo de maturagdo. A captagdo
¢ parceria, ndo venda isolada.
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PREPARE-SE PARA
A DUE DILIGENGE

Due diligence ¢ a andlise detalhada feita antes do investimento.

Nessa etapa, investidores verificam se as informagdes
apresentadas correspondem & realidade. Eles podem avaliar
dados financeiros, contfratos, tecnologia, base de clientes,
obrigagdes legais, pendéncias tributdrias, estrutura societdria
e reputagdo da equipe.

A melhor forma de se preparar & agir como se a diligéncia
pudesse comegar a qualquer momento. Isso significa manter
registros organizados, dados atualizados, contratos assinados,
controles financeiros consistentes e comunicacdo clara entre
sécios. Quanto menos improviso, maior a confianga.

Caso exista algum problema, revele com antecedéncia e
mostre como serd resolvido. Omitir riscos costuma ser mais
prejudicial do que reconhecé-los. Investidores sabem que
startups carregam incertezas. Buscam uma equipe capaz de
lidar com elas com ética.
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Preparar uma startup para investidores ¢ um processo
de amadurecimento empresarial. Ndo se trata apenas
de montar uma apresentagdo bonita, mas de organizar
fundamentos, validar hipoteses, medir resultados, cuidar da
estruturajuridica, planejar o uso do capital e construir relagdes
de confianga. A startup que se prepara melhor aumenta
chances de captar recursos, mas também melhora sua
gestdo. Ao enfender o mercado, acompanhar indicadores,
revisar finangas e negociar com clareza, a equipe passa a
tomar decisdes mais consistentes. Mesmo que a rodada ndo
aconte¢a imediatamente, o processo deixa aprendizados
valiosos. Para empreendedores e empreendedoras do Rio
Grande do Norte, buscar apoio especializado, parficipar de
redes de inovagdo e usar confeudos, mentorias e programas
voltados a startups pode tornar essa jornada menos solitdria.
Investimento chega com mais for¢a quando encontra um
negocio estruturado, uma equipe preparada e uma visdo de

crescimento sustentavel.
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